SEMINARIO - TALLER .
ONLINE IMEFE

Instituto Municipal de Empleo
y Formacion Empresarial

VENTA EN ENTORNOS ~
COMPLEJOS - B2B

CONTENIDOS Jueves 4 de mayo
* Anélisis de la oportunidad. sc“e a dﬂ
* Apertura del cliente.

* Desarrollo de la oportunidad de venta.
» Estrategia de posicionamiento.
» Perfiles de compra en el cliente.

+ Elementos clave: Identificacion de las personas clave en el proceso de venta. Emnresas

2022/2023

Alineamiento con las necesidades del cliente — Oferta.

PONENTE ¢ 2L SEMINARIOS
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Jesls Lazaro Esteban. SECOT Jan Fo RMATIVOS
Socio de SECOT Aragon
Profesor de Direccién Estratégica y Entrepreneurship en programas MBA. PARA FOM ENTO
Ingeniero Eléctrico — Universidad Politécnica Catalufia (Barcelona)

DE LA INICIATIVA

Auténomos, profesionales y pymes en funcionamiento, asi como a emprendedores y emprendedoras que quieran E M P REs ARI I
desarrollar un proyecto empresarial.

SOBRE LAS INSCRIPCIONES

Las inscripciones se realizaran rellenando el formulario que aparece en el siguiente enlace: Jaén , 4 de m ayo 2023
gm
FECHA'Y HORA gx@:0
4 de mayo. 10:00 a 12:00 horas. 'ﬁ. é \
ol
INFORMACION: IMEFE - AREA DE EMPRESAS Y CULTURA EMPRENDEDORA

[1953 245 520 - Ext. 5520 - 5555 EH imefe_empresas@aytojaen.es Excmo. dzyr:éﬁmie"to
imefe.aytojaen.es [E3 https://www.facebook.com/imefe



https://ecv.microsoft.com/39Dg7D8x7q

