SEMINARIO O:
VENDER MAS Y MEJOR

Técnicas y recomendaciones praticas
CONTENIDOS

1. El “just in time” como estrategia de relacion con proveedores.
2. La venta, un animo personal. Fundamentos de la venta.

3. Como redactar una propuesta comercial atractiva. Los precios.
4. 40 ideas de marketing con pocos recursos.

5. Fidelizacion de clientes.

6. La recomendacion como estrategia comercial.
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DESTINATARIOS
Emprendedores y usuarios del Servicio de Empresas y Cultura Emprendedora del IMEFE, asi como auténomos, profesionales y, en
general, empresas de reciente creacion o ya consolidadas que requieran formacion especializada en las diferentes materias
tratadas.

SOBRE LAS INSCRIPCIONES
El plazo de presentacion de solicitudes estara abierto hasta el dia 7 de abril. Pasada esa fecha sélo se admitiran solicitudes en
caso de existir plazas vacantes. Las inscripciones se realizaran por correo electronico en la siguiente direccion:
imefe_empresas@aytojaen.es

LUGAR DE CELEBRACION
Sala Polivalente. Edificio Emplaza FECHAY HORA
Calle Bedmar 29. Poligono de Los Olivares. Jaén Martes 8 de abril de 2014, de 10:00 a 13:00 horas

INFORMACION: Area de Empresas y Cultura Emprendedora del IMEFE
I:I 953 245 520 - Ext. 5556 - 5520 - 5524 imefe_empresas@aytojaen.es
imefe.aytojaen.es I:I https://www.facebook.com/imefe

SEMINARIOS

FORMATIVOS PARA
EMPRENDEDORES,
AUTONOMOS Y
PYMES

Jaén, 8 de abril de 2014
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